E————

L’AURORE PAYSANNE - VENDREDI 9 NOVEMBRE 2018

ACTUALITES DEPARTEMENTALES 7

Le renouvellement des géneérations :

un enjeu prioritaire pour

INSTALLATION-TRANSMISSION/ Depuis plus de 10 ans, la chambre
d’agriculture a enquété les exploitants de plus de 50 ans de tous les secteurs
du département pour accompagner les cédants en vue de favoriser le
renouvellement des générations. :

Par Nadia Bénéteau

vec le repérage des
cédants dans le pays
de Valencay en Berry,

le Point accueil transmission
de la chambre de Pagriculture
ferme un cycle entamé il y a 10
ans. Tous les secteurs géogra-
phiques du département y sont
passés. Cette action en faveur
du renouvellement des généra-
tions est une des priorités de la
chambre d’agriculture. Elle est
conduite en partenariat avec les
élus locaux, soucieux de la vita-
lit¢ de leur territoire, laquelle,
particuliecrement dans [Indre,

est étroitement liée 3 Pactivité
agricole. ’idée centrale étant
de disposer d’une photographie
a instant donné du-devenir des
exploitations détenues par des
agriculteurs agés de 50 ans et
plus, pour créer un environne-
ment favorable 2 la transmission
et a linstallation. A partir des
¢léments recueillis, les respon-

sables professionnels et les élus.

définissent des actions concrétes
a mettre en place.

UN RECENSEMENT

QUI SUSCITE CADHESION

Ce repérage prend la forme
d’une enquéte a laquelle
les intéressés sont invités a

répondre soit par courrier, soit
par téléphone, soit lors d’un
rendez-vous dans un bureau
de la chambre d’agriculture,
ou directement dans les exploi-
tations. Une démarche plutot
bien accueillie, puisque le taux
de participation a 'enquéte est
trés bon. Pour les anciens can-
tons d’Ecueillé et de Chatillon
sur Indre (Pays de Valencay
en Berry), il était de 80 %, ce
qui représente 132 agriculteurs
(pour un total de 105 exploi-
tations) sur les 164 concernés.
Quels enseignements a fourni
ce sondage ? Le panel de fermes
areprendre dans les 10 a 15 ans
a venir est varié, avec toutefois

ANTICIPER POUR MIEUX VENDRE AVEC PLEINCHAMP.COM !

Avec le Service Expert Elevage, pleinchamp.com VOUs propose
un outil complet pour prévoir et optimiser vos achats et vos ventes

Le Service Expert Elevage de pleinchamp.com fait peau neuve et intégre désormais ’ensemble
des cotations des marchés aux bestiaux des 37 marchés de la FMBYV, ainsi que ’analyse par
Pexpert Elevage Acti-Ouest des tendances hebdomadaires sur 'ensemble du territoire

IDENTIFIER VOTRE MEILLEURE OPPORTUNITE

POUR VENDRE VOS ANIMAUX

D’un clic sur le bandeau cotations de la page d’accueil, I'éleveur
accéde a la nouvelle.page dédiée au bétail vif, bovins et ovins/
caprins. La sélection-d’un marché se fait de maniére trés intuitive
via la carte de France ou une liste déroulante.
Cotations et analyses de chaque catégorie (veaux, maigre, bouche-
¢ rie...) sont accessibles sur une méme page, permettant d’avoir en
un coup d'ceil la tendance du marché et de se faire rapidement

une idée. -

Cotations Elevage : sur I'appli mobile aussi!

Les notes de conjonctures hebdomadaires viennent compléter

I'analyse quotidienne et éclairent sur les perspectives de vente des
animaux afin d'identifier la meilleur opportunité a moyen terme.

ACHETER LES ALIMENTS AU BON MOMENT
Le Service Expert Elevage propose également une page « Matieres

premiéres » : tous les jours, les cours et analyses des marchés des
tourteaux, du blé, de I'orge et du mais, pour optimiser les achats

d’aliments simples.

Si vous étes titulaire d’un Compte a Composer Agri ou d’'un Compte
Service Agriculteurs* du Crédit Agricole, vous bénéficiez d’un acces
direct aux 6 Services Experts de pleinchamp.com. Renseignez-vous

aupres de votre conseiller.

“Offre soumise & conditions et réservée aux clients agriculteurs. Les Services Experts
peuvent étre vendus séparément sur simple demande de votre part aupres de voire

conseiller au Crédit Agricole.

Le Service Expert Elevage est aussi accessible sur abonnement
en ligne. Tarifs et conditions d’abonnement consultables sur www.

pleinchamp.com.

£ ledit..

Jean-Louis, éleveur

sur le canton de Saint Léonard (87)
Pour moi, je ne lis pratiquement plus les journaux nationatix
~ par manque de temps. Je n'ai donc que mon journal agricole
départemental pour -référence et, depuis qu'on me Ia fait
connaitre, le site Pleinchamp. J'y trouve les cours des bovins
de toutes catégories et sur tous les marchés mais aussi, les
~ tendances des matiéres premiéres. Pour moi, engraisseur donc
gros utilisateur de produits de base comme d'aliments com-
~ plets, j'essaie, en fonction des opportunités et de ma tréso-
rerie, d’anticiper les évolutions. Pleinchamp me-fait gagner de

fargent. = =

Smartphone, tablette, ordinateur portable ou
ordinateur de bureau : Pleinchamp s'adapte a tous
les écrans et a tous les modes de consuitation. Télé-
“chargeable gratuitement sur Apple Store et Goagle
Play, IAppli Pieinchamp offre également accés a
['actualité de toutes les filieres ainsi guaux cotations
des marches cultures et & la météo,

Pour Michel Gearjon, les cédants se renseignent beaucoup plus qu'ilya 10 ans.

une prédominance pour les
grandes cultures. Foncier, mais
surtout batiments profession-
nels et habitations sont déte-

nus trés majoritairement par

les actifs en place. Quant au
devenir des structures, il était
encore incertain : non prévu ou
sans succession connue dans 8
cas sur 31 pour ceux qui envisa-
geaient de cesser dans 'année.
Sans surprise, cette proportion

augmente au fur et 4 mesure .

“que la perspective de la cessa-

tion est plus lointaine. Autre
€lément intéressant, parmi les
successeurs identifiés, 51 ne
sont pas encore installés.

UN ACCOMPAGNEMENT

SUR MESURE

Les enquétés ont aussi fait part
de leurs besoins pourles accom-
pagner dans leur démarche de
transmission. Rencontre avec
un conseiller, réunion d’infor-
mation, formation, aide a la
recherche d’un successeur...
« Avec du recul, on constate que
les gens se remseignent beaucoup
plus quil y a 10 ans » souligne
Michel Georjon, responsable
de I’équipe Transmission. Ce
service propose une presta-

tion de coordination de projet
qui- revét plusieurs formes:
définition du projet de trans-
mission, appui a la recherche
et au choix du repreneur, aide
a la formalisation du projet de
transmission. « Un conseiller
va suivre, au gré de ses besoins,
le cédant. Notre mission c’est de
lui donner les ounls pour qu’il
reste autonome - dans sa prise
de décision, continue Michel
Georjon. Nous laidons a défi-
nir son projet, quoi transmettre,
quand, a quelles conditions...
Ce travail se fait ne lien avec les
propriétaires pour savoir s’ils sont
préts a relouer ou pas. Nous met-
tons tout le monde autour de la
table ». Le Point accueil trans-
mission organisera avec les
partenaires du repérage du sec-
teur de Valengay, une journée
découverte sur Pinstallation en
caprin. Une formation sur la
transmission est également au
programme a Chatillon-sur-
Indre. « Sensibiliser a Iintérér du
renouvellement des générations
est un travail de longue haleine »,
reconnait Michel Georjon qui
répete a ’envi qu’une transmis-
sion réussie nécessite anticipa-
tion et préparation. B

Sur lagenda/

Business dating au Campus

é_e Chateauroux '

La chambre d’'agriculture, la chambre de Iartisanat et la
chambre du commerce et de I'industrie organisent un busi-
ness dating lors du forum Entreprendre dans Indre.

Celui-ci se déroulera le 16 novembre de 16 ha20h,ala
CClI Campus Centre, site Balsan a Chateauroux [parking
gratuit a proximité}. Lambition est de favoriser le contact
entre cédants d’entreprise et repreneurs potentiels

grace a des rencontres en téte a téte de 7 minutes. Ces
échanges se prolongeront autour d’un apéro Quiz, en pré-
sence d’experts sur la transmission. Une dizaine d’agricul-

teurs a déja fait part de leur présence a cet événement.

-

Les candidats 2 la reprise, intéressés pour participer
a ce business dating, sont invités a prendre contact au

0254616161



